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Osszefoglaléds

A pénziigyi tudatossag egyre nagyobb figyelmet kap a
pszicholégiai kutatasokban, mivel jelent6s hatast gyakorol az
egyének altalanos jolétére. Adrian Furnham pénzigyi
egészséget mérd skalaja egy atfogo eszkbz, amely a pénzligyi
attit(idok, viselkedések és érzelmek feltarasara szolgal. A
kérddiv Likert-skalan alapulé valaszokkal méri a pénzlgyi
attitlidéket (pl. megtakaritasi hajlandésag), a viselkedést (pl.
kiadasok kezelése) és az érzelmeket (pl. pénziigyi szorongas).
Az 6sszegylijtott valaszok alapjan az egyének pénziigyi helyzete
dimenziokra bonthato és értékelheté. Ez a cikk 121 valasz
mentén bemutatja a skala mikédését, a valaszok pontozasanak
modjat, valamint a kiértékelési folyamatot. Az eszkéz
felhasznalhaté mind &nismereti célokra, mind pénzligyi
tanacsadasban, hogy elbsegitse a tudatosabb pénziigyi
dbntéshozatalt és a pénzliigyi stressz csékkentését.

Abstract

Financial health is receiving increasing attention in psychological
research as it has a significant impact on the overall well-being
of individuals. Adrian Furnham’s Financial Health Scale is a
comprehensive instrument designed fto explore financial
attitudes, behaviors, and emotions. The questionnaire measures
financial attitudes (e.g., willingness to save), behaviors (e.g.,
spending management), and emotions (e.g., financial anxiety)
using Likert-type responses. Based on the responses collected,
individuals’ financial situation can be divided into dimensions and
assessed. This article describes how the scale works, how the
responses are scored, and the assessment process. The
instrument can be used both for self-awareness purposes and in
financial counseling to promote more informed financial decision-
making and reduce financial stress.

1. Bevezetés

A pénzugyi egészség az egyenek pénzugyekhez valdé viszonyat, dontéseit és ezek
életminOGségre gyakorolt hatasat vizsgalja, kulonos tekintettel a pénzigyi attitidokre, viselkedésre
és érzelmekre. Adrian Furnham pénzugyi egészséget mérd skaldja egy olyan eszkdz, amely
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lehetéséget nyujt ezen tényez6k strukturalt és mérheté modon térténd értékelésére [7]. A skala
alkalmazhatdésaganak vizsgalata soran fontos szempont, hogy az adott csoport mennyire reflektal a
pénzigyi tudatossag és jélét kérdéseire.

A pénzhez valbé viszonyulas vagy amit gyakran pénz-attitiidnek neveznek, az egyén
pénzérzékelése lelkiallapota alapjan.” [2]

Kutatasunk a Szegedi Tudomanyegyetem human eréforras tanacsadd mesterszakos hallgatoi
kérében tortént, majd a nagyobb valaszszam érdekében nyilvanossa tettik a kérd6ivet a Neumann
Janos Egyetem hallgatoinak korében is. A valaszok gydijtése 2024 6szétél 2025. januar végeéig
zajlott, onkéntes alapon és teljes anonimitas mellett. A résztvevdk kitoltotték a Furnham-féle
pénzugyi attitiid kérdbivet, amelynek eredményeit Likert-skala dimenzioi alapjan értékeltlik. Célunk
az volt, hogy megvizsgaljuk, mennyire hatékonyan alkalmazhatd ez az eszkdz a hallgatdk pénzigyi
attitidjeinek, viselkedéseinek és szorongasainak feltarasara, valamint hogy az eredmények hogyan
jarulhatnak hozza a pénzugyi tudatossag fejlesztéséhez ebben a célcsoportban.

A didkok pénzhez valé hozzaallasa, amint azt Furnham (1984) feltarta, a hallgatok pénzigyi
kultarajanak és viselkedésének kilénb6zé dimenzidin keresztil érthetd. A kutatas azt mutatja, hogy
bar a pénz nem az elsédleges érték a diakok szamara, jelentds jelentéséggel bir életiikben, és az
Ot legfontosabb életérték kdzé tartozik. Ez tikrdzi a materialista és individualista iranyultsagot, ahol
a pénzugyi jolét kulcsfontossagu a viragzé élet szempontjabadl [1].

A pénzlgyi ismeretek meghatarozé szerepet jatszanak abban, hogy a hallgaték pénzhez valé
hozzaallasa hogyan befolyasolja pénzgazdalkodasi magatartasukat. Ez azt jelzi, hogy a pénziigyi
miveltség fokozasa javithatja a hallgatok pénzugyi gyakorlatat [2]. A cikk nem hivatkozik kifejezetten
Furnham-re (1984), a tanuldk pénzhez valé hozzaallasat ugy targyalja, mint az egyén pénzfelfogasat
és gondolkodasmoddjat, ami jelentésen befolyasolja a hallgatok személyes pénzgazdalkodasi
viselkedését. A tanulmany ramutat arra, hogy a pénzugyi ismeretek javithatjak ezt a kapcsolatot,
jelezve a pénzzel kapcsolatos attitidok megértésének fontossagat a hallgatok pénzigyi
menedzsment készségeinek javitasaban.

1.1. EIméleti hattér és modszertan

Adrian Furnham brit pszicholégus az 1980-as években 0ttord kutatasokat végzett a pénzhez valo
attitidok pszichologiai aspektusairdl. Az 1984-es tanulmanyaban Furnham azt vizsgalta, hogyan
viszonyulnak az emberek a pénzhez kiilonbdzé dimenzidk mentén [7], melyet szamos tovabbi
vizsgalat is igazolt, példaul:

» A pénz befolyasolja az emberi viselkedést, gyakran feltarja a mdgéttes tulajdonsagokat,
mint a kapzsisag és a bizonytalansag [3].

» Az egyének pénzhez valé hozzaallasat neuropszicholdgiai tényez6k alakithatjak, amelyek
befolyasoljak a gazdagsag iranti torekvésiket és az 6nmegvaldsitasukat [3].

» A pénz a politikai tekintély és a tarsadalmi hierarchia szimbolumaként szolgal, tikrozve a
kulturalis értékeket és a térténelmi kontextusokat.

» A személyiségjegyek befolyasoljak a pénzugyi dontéseket, ami pénzigyi joléti kihivasokhoz
vezet [8].

» A valuta és a szociokulturalis identitas k6zoétti kapcsolat azt jelzi, hogy a pénz kulturalis
jelentdséget testesithet meg, befolyasolva a kézésségi identitast és a kohéziét [5].

» A kutatasok azt mutatjak, hogy a nemi szerepek és az életkor jelentésen befolyasoljak a
pénzzel kapcsolatos hiedelmeket, a férfiak gyakran elsédleges értéknek tekintik, mig a nék
biztonsaggal és érzelmi feszultséggel tarsithatjak [4].




Pénzzel kapcsolatos attitlidok elemzése Furnham megkézelitése alapjan

Furnham munkassaga ramutatott arra, hogy a pénzzel kapcsolatos attitiidok szoros dsszefliggésben
allnak személyiségjegyekkel, kulturalis hattérrel és demografiai tényezékkel (pl. életkor, nem) is. Ez
a kérddiv az attitidoket négy elsédleges dimenzidba sorolja: elkerllés, imadat, statusz és éberség.
Mindegyik dimenzié kilénb6zé pszicholdgiai konstrukciokat tikroz, amelyek befolyasoljak a
pénzigyi viselkedést és az elégedettséget. Az alabbiakban kiemelten a pénzhez valé hozzaallas
négy dimenzidjat elemezzik.

Eredmények: a begyiijtott adatok elemzése

Valamennyi kijelentést 6nmagaban is érdemes elemezni, de az atlagok is fontos attitld-
értékeket mutatnak (zaréjelben a kijelentés utan, maximum érték 5):

1.1.1. Pénziigyi pontossag és tudatossdg:

- Furnham kutatasai azt mutattak, hogy sok ember szorosan koveti anyagi helyzetét, ami
Osszefligghet a kontroll iranti igénnyel. Az alabbi allitasok sorolhatéak ebbe a dimenziéba,
melyeket atlagolunk:

00 ,Mindig szinte fillérre pontosan tudom, hogy mennyi pénz van a pénztarcamban.” (4,89)

00 ,Mindig pontosan tudom, hogy mennyi pénz van a bankszamlamon.” (3,68)

0 ,Jobban szeretem a készpénzt, mint a hitelkartyat.” (2,46)

0 ,Ha valaszthatnék, inkabb azt szeretném, hogy hetenként, ne havonta fizessenek.”

00 ,Barmikor vasarolok valamit barmilyen célbdl, szamomra a legfontosabb szempont mindig
az ar.” (2,99)

A legmagasabb atlag a ,Mindig szinte fillérre pontosan tudom, hogy mennyi pénz van a
pénztarcamban” kérdésre érkezett (4,89), ami azt mutatja, hogy a hallgaték tébbsége nagyon
tudatosan koveti a készpénzallomanyat. Ez a magas érték erés pénzigyi kontroll iranti igényre
utal.

A ,Mindig pontosan tudom, hogy mennyi pénz van a bankszamlamon” kérdésre adott valaszok
is magasak (3,68), bar alacsonyabbak, mint a készpénz esetében. Ez arra utal, hogy a hallgatok
a bankszamlajuk egyenlegét is figyelemmel kisérik, de nem olyan szigoruan, mint a készpénzt.

A ,Jobban szeretem a készpénzt, mint a hitelkartyat” kérdésre adott alacsonyabb valasz (2,46)
azt jelzi, hogy a hallgatok nem feltétlentl preferaljak a készpénzt a hitelkartyaval szemben, ami
ellentmondhat a pénzigyi tudatossag és kontroll iranti er6s igénynek, hacsak nem tudatos
hitelkartya-hasznalatrél van szo.

1.1.2. Pénz, mint statuszszimboélum:

- Furnham munkaja szerint egyesek szamara a pénz statuszt jelent. A valaszadoinknal viszont
alacsony értékeket (1-2 kdzott) lattunk az ilyen allitdsokra, példaul:

00 ,Gyakran érzem magam fels6bbrendlinek azokhoz képest, akiknek kevesebb a pénze -
tekintet nélkul egyéb teljesitményikre.” (1,26)

0 ,Gyakran hasznalom a pénzt fegyverként azok ellen, akiket iranyitani akarok, vagy akik az
utamban allnak.” (1,23)

0 ,Biztos vagyok abban, hogy a pénz megoldana szinte minden problémamat.” (2,84)

[0 ,Gyakran van kisebbrendiiségi érzésem azokkal szemben, akiknek tébb pénze van nalam,
még ha tudom is, hogy nem sajat maguknak kdszénhetik gazdagsagukat.” (2,31)

Furnham munkaja szerint a pénz val6ban statuszszimbdlumként jelenhet meg bizonyos egyének
szamara, és az anyagi jolétlikhdz valé viszonyulasuk gyakran a személyes identitasuk része lehet.
A pénz hasznalata igy nemcsak anyagi javak megszerzésére, hanem tarsadalmi helyzetik
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kifejezésére is szolgalhat, ami az egyén fels6bbrendliségének érzését erésitheti. Furnham az ilyen
attitidoket "pénzcentrikus személyiségjegyeknek" tekinti.

A valaszaddinknal tapasztalt alacsony értékek (1-2 k6zo6tt) azonban arra utalnak, hogy a pénz mint
statuszszimbdélum nem jatszik meghataroz6 szerepet a megkérdezettek életében és inkabb nem
anyagi alapu, emberi kapcsolatokra, teljesitményekre 6sszpontositanak.

Ez a minta ellentétes Furnham elképzeléseivel, aki ugy véli, hogy a pénz tarsadalmi hierarchiaban
valé szerepe fontos, és az ilyen attitiidok szélesebb kdrben elterjedtebbek. Az alacsony értékek
inkabb azt mutatjak, hogy a valaszadok nem hajlamosak a pénzre, mint tarsadalmi statusz
meghatarozo elemére tekinteni. A kiilénbség magyarazata lehet a tarsadalmi és kulturalis kontextus,
a valaszadok személyes értékrendje és az életkori sajatossagok.

1.1.3. Pénzhez kapcsol6do szorongas:

- Furnham leirta, hogy a pénzigyi déontések szorongast valthatnak ki. Példaul a kérd6iv azon
kérdése, hogy ,Gyakran vannak nehézségeim anyagiakkal kapcsolatos dontésekben” atlagosan
2,45 értéket kapott, ami alacsonyabb szintli szorongast jelez. Tovabbi szorongassal
Osszefluiggésbe hozhaté kijelentések a kérdbivben:

0 ,Gyakran vannak nehézségeim anyagiakkal kapcsolatos dontésekben, tekintet nélkil a
szoban forgd 6sszeg nagysagara.” (2,41)

00 ,Még akkor is gyakran érzek lelkiismeret-furdalast, ha alapvet6 dolgokra kell kiadnom pénzt,
amikor nem sz(ikdlkédém a pénzben.”

0 ,Ha marad valamennyi pénzem ho végén, kényelmetlenul érzem magam addig, amig az
egészet el nem koltom.” (1,30)

00 ,Nagyon kellemetlendl érzem magam, ha kidertl, hogy tobbet fizettem ugyanazért, mint egy
ismerésoém.” (2,97)

0 ,Gyakran mondogatom azt, hogy ,erre nincs pénzem/pénzink" - tekintet nélkul arra, hogy
mennyi pénzem van valéjaban.” (2,88)

A pénzhez kapcsoldédd szorongas komplex modon befolyasolja a pénzigyi dontéseket, és a
hatdsok egyénenként eltérek lehetnek. A szorongas altaldban irraciondlis és karos dontésekhez
vezet, amelyek hosszu tavon pénzigyi nehézségeket okoznak.

A ,Gyakran vannak nehézségeim anyagiakkal kapcsolatos dontésekben” kérdésre adott valasz
(2,41) azt mutatja, hogy a hallgatok nem tapasztalnak jelentdés nehézségeket a pénzigyi
dontésekben, ami arra utal, hogy nem érzékelnek magas szintl szorongast ezzel kapcsolatban.

A ,Ha marad valamennyi pénzem hdé végén, kényelmetlentl érzem magam addig, amig az
egészet el nem koltdm” kérdésre adott nagyon alacsony valasz (1,30) azt mutatja, hogy a
hallgatok nem érzik magukat kényelmetlenul, ha pénz marad a honap végén, ami ellentétes a
pazarlé viselkedéssel és a pénzhez kapcsoldédd szorongassal.

A ,Nagyon kellemetlenll érzem magam, ha kiderul, hogy tdbbet fizettem ugyanazért, mint egy
ismer6som” kérdésre adott viszonylag magasabb vélasz (2,97) azt jelzi, hogy a hallgatdék
érzékenyek az arakra és a vasarlasi dontéseikre, és szorongast okozhat, ha ugy érzik, hogy
rosszul jartak.
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1. Kockazatkeriilés és tulzott dvatossag

eBefektetések: A magas szorongassal kiizd6 emberek hajlamosak keriilni a kockazatos
befektetéseket, még akkor is, ha azok hosszu tadvon nagyobb hozamot eredményezhetnek.
Koltségvetés: Tulzottan dvatos koltségvetést készithetnek, amelyben minden kiadast
szigoruan ellenériznek, és gyakran lemondanak a sziikségtelennek itélt dolgokrdl, még akkor
is, ha azok javitandk az életmindségiiket.

eVaratlan kiadasok: A varatlan kiadasok (pl. autdjavitas, orvosi koltségek) esetén panikba
eshetnek, és irracionalis dontéseket hozhatnak, példaul hitelt vesznek fel magas kamattal,
ahelyett, hogy alternativ megoldasokat keresnének.

2. Impulziv vasarlas és érzelmi kéltekezés

eStresszkezelés: Néhanyan a szorongast impulziv vasarlassal prébaljak kezelni. Az ,,érzelmi
koltekezés” rovid tavon enyhiti a stresszt, de hosszu tdvon pénzigyi problémakhoz vezethet.

eKompenzacid: A pénziigyi bizonytalansag vagy a szorongas kompenzaldsara a vasarlasokat
hasznalhatjak. Példaul, ha valaki alacsonyabbnak érzi magat masoknal, draga termékeket
vasarolhat, hogy novelje az 6nértékelését.

*Onbiintetés: Egyes esetekben a szorongds énszabotalé viselkedéshez vezethet, példaul a
pénz elkoltéséhez vagy elherdalasahoz, ami egyfajta 6nbiintetésként funkcional.

3. Halogatas és dontésképtelenség

ePénzligyi tervezés: A szorongas miatt az emberek halogathatjak a pénzigyi tervezést, a
nyugdijmegtakaritast, a biztositaskotést vagy a hitelkartya-tartozdsok kezelését. A halogatas
hosszu tdvon sulyos pénziigyi kovetkezményekkel jarhat.

sNehézségek a valasztasban: A szorongas megnehezitheti a pénziigyi termékek (pl. hitelek,
befektetések) kozotti valasztast. A dontésképtelenség miatt az emberek kihagyhatjak a
kedvezd lehetdségeket, vagy rossz dontéseket hozhatnak.

oElkeriilés: A szorongas elkeruld viselkedéshez vezethet, példaul az emberek nem nézik meg a
bankszamlakivonatokat, nem foglalkoznak a szamlakkal, és nem tajékozédnak a pénzigyi
helyzetikrél.

=mad 4. TUlzott kockazatvallalas

eKétséghbeesett dontések: A szorongds néha tulzott kockazatvallalasra 6sztonozhet,
kilénosen akkor, ha az emberek ugy érzik, hogy nincs mas lehetGségiik a pénzigyi helyzetiik
javitasara. Ez magaban foglalhatja a szerencsejatékot, a spekulativ befektetéseket vagy a
gyors meggazdagodast igérd csaldsokba valo befektetést.

5. Pénziigyi tudatossag hianya

sFigyelemelterelés: A szorongas elvonhatja a figyelmet a pénziigyi helyzetrél és a fontos
informaciokrdl. Az emberek kevésbé figyelnek a koltségvetésiikre, a kiadasaikra és a
befektetéseikre, ami rossz dontésekhez vezethet.

1. abra. Hogyan befolyasolja a szorongas a kiilbnbdz4 teriileteken a pénziigyi déntéseket?

1.1.4. Nagyvonalusag:
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- Furnham azt talalta, hogy az emberek kisebb csoportjai mutatnak hajlandésagot masok
tamogatasara. A sajat adataink ezt alatamasztjak: ,Gyakran koltok pénzt nagyvonalian masokra”
allitas atlaga 2,74. Kapcsolodo kijelentések és atlagaik:

0 ,Gyakran koltok pénzt nagyvonalian masokra, magamra azonban szinte sohasem.” 2,74
[0 ,Ragaszkodom ahhoz, hogy mindig én fizessek, ha tarsasaggal megylink étterembe/moziba

stb., hogy ne érezzem ugy, hogy tartozom valakinek.” (2,78)

0 ,Néha megvasarolom masok baratsagat ugy, hogy meglehetésen nagyvonalu vagyok

azokkal, akik szeretném, ha kedvelnének.” (1,34)

Abrazolva a fentieket:

Pénzigyi Pénz, mint Pénzhez Masok tamogatisa
pontossag és statuszszimbalum kapcsaolddd
tudatossag S7OMONgAas

2.abra. A megkérdezettek attitlidjei kiilbnbdzé dimenzidk mentén (N=121)

A diagram az egyes Aéllitasokhoz tartozé atlagos valaszértékeket mutatja oszlopdiagram

formajaban. Az y tengelyen az atlagos valaszértékek lathatok (1-5 Likert-skala), az x tengelyen pedig
az allitdsok fenti témakdrokre (dimenziokra) Osszesitett atlaggal szerepelnek. A diagram segit
vizudlisan 6sszehasonlitani az egyes dimenzidkhoz tartozé allitasokra adott valaszok atlagait, igy
kénnyebben értelmezheték az eredmények.

Pénziigyi pontossag és tudatossag (3.80): A hallgatok jellemzéen tisztaban vannak
pénzigyi helyzetikkel, és figyelnek az arakra, ami azt jelzi, hogy tudatosak a pénzigyi
dontéseikben.

Pénz, mint statuszszimbdélum (1.88): A hallgatdék nem tartjdk fontosnak a pénzt
statuszszimbolumként, ami dsszhangban all a korabbi megallapitasokkal, miszerint a pénz
inkabb eszkdzként van jelen az életiikben, mint tarsadalmi hierarchia kifejezdjeként.
Pénzhez kapcsol6dé szorongas (2.47): A mérsékelt szintl pénzigyi szorongas arra utal,
hogy bar nem kiemelkedéen aggdédnak a pénzugyi dontések miatt, van egy fokozott
tudatossaguk a pénzigyi kérdésekkel kapcsolatban.

Masok tamogatasa (2.29): A hallgatok viszonylag mérsékelt hajlandésagot mutatnak masok
tdmogatasara pénzugyileg, ami arra utalhat, hogy bar vannak olyan egyének, akik
nagyvonaluak, ez nem altalanosan jellemzé az egész csoport szamara.

Ezek az adatok segithetnek abban, hogy jobban megértsik a pénzigyi attitidoket és a

hallgatok dontéshozatalat, igy segithetnek a pénzugyi tanacsadasi és tamogatasi programok
tervezésében is.
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1.2. Demografiai elemzés

A megkérdezett hallgatok atlagéletkora 22,2 év (szoras: 2,3 év), a legfiatalabb 18 éves, mig a
legid6sebbek a ,26 vagy annal idésebb” kategoriaba tartoztak, amelyet az atlag szamitasanal 26
évként vettem figyelembe. A nemek megoszlasa szerint a valaszaddk 78,5%-a né (95 f6) és 21,5%-
a férfi (26 f6) volt. A demogréfiai valtozok (pl. nem, életkor, telepuléstipus) szerinti bontas segithet
mélyebb dsszefliggéseket feltarni. Ehhez az alabbi kérdéseket vizsgaltam meg részletesen:

1.2.1. Nemek szerinti 6sszehasonlitas: Hogyan térnek el a férfiak és n6k pénziigyi
attitiidjei?

Angelova fentebb hivatkozott cikke a nemi szerep-azonositas, a biologiai nem és az életkor
kapcsolatat mutatja be a pénzzel kapcsolatos hiedelmekkel és magatartasokkal. 240 résztvevét
vizsgalt, életkoruk 17 és 91 év kdzott valtozott (M = 38,68, SD = 1,81). Az eredményeik azt mutattak,
hogy a kulénbdz6 nemi szerepmintakkal (férfias tipus, néies tipus, stb.) rendelkezé emberek pénzzel
kapcsolatos hiedelmeik és viselkedésuk kulonbozik. A kutatas eredményei szerint a bioldégiai nem
Osszefliggott a férfi attitidokkel és meggy6ézédéssel, hogy a pénz lehet a f6 cél és érték, és
felhasznalhaté a kivalésag demonstralasara. Az adatok azt mutattak, hogy a nék hajlamosak voltak
tobb feszlltséget, szorongast és blintudatot érezni pénzkdltés kdzben, és a pénzt a biztonsag és a
védelem eszkozeként is felfogtak. Beigazolodott az a feltételezése is, hogy a kilénb6zé
korcsoportokbdl szarmazo résztvevék eltéréen vélekednek és viszonyulnak a pénzhez.

A mi mintankban a legtébb kérdésben nincs szignifikans kildénbség a férfiak és nék kozott. A
10. kérdésben (,Gyakran érzek kényszert, hogy vitatkozzam szinte mindennek az araval
kapcsolatban, amit veszek.”) van szignifikans kulonbség (p < 0.05), ahol a nék atlaga (2.20)
magasabb, mint a férfiaké (1.58). Ez arra utal, hogy a nék gyakrabban éreznek késztetést arra, hogy
megkérddjelezzék az arakat.

1.2.2. Eletkor hatésa: Az id6sebb és fiatalabb csoportok k6zétti kiilénbségek.

Nincs szignifikans kuilonbség a két csoport kozott egyik kérdésben sem (p > 0.05). Ez azt
jelenti, hogy az életkor ebben a mintdban nem befolyasolja jelentésen a pénzlgyi attit(idoket. Az
életkor hatasanak vizsgalatahoz két csoportot hoztam Iétre:

« Fiatalabb csoport: 22 év alattiak
¢ Idésebb csoport: 23 év felettiek
Ezutan t-prébat alkalmaztam, hogy 6sszehasonlitsam a két csoport valaszait.

1.2.3. Telepiiléstipus szerinti kiilbnbségek:

Varosi és vidéki valaszadok dsszevetése nem hozott szignifikans kilonbséget (p > 0.05). Ez azt
jelenti, hogy a telepuléstipus nem befolyasolja jelentésen a pénzugyi attitiddket ebben a mintaban.

A vélaszadok 34%-a megyeszékhelyi, 41%-a varosi, 5 %-a févarosi és 18,2%-uk szarmazik
falurél. Teleplléstsszetétel szerint tehat nem reprezentativ a minta, mivel a vizsgalt sokasag
Osszetételében a févaros alulreprezentalt. [6] Az Oktatasi Hivatal diplomas palyakévetési rendszer
hallgatoi vizsgalatai - tobbek kozott - a hallgatok csaladi hatterére vonatkozé informaciéit is feltarja,
mint példaul a 14 éves kori lakdhelyet és a szll6k iskolai végzettségét. A hallgatdk bd egyoétdde
(22%) élt a févarosban 14 éves koraban, s 23% valamely nagyobb varosban (megyeszékhelyen),
28% kisebb varosban, mig 20% kbzségben lakott 2023-ban [6].

Osszegzés és kovetkeztetések

A hallgaték pénzigyi pontossag és tudatossag szempontjabdl viszonylag magas szintet
mutatnak, kilondsen a készpénzallomany kdvetése terén. Azonban a hitelkartya hasznalataval és
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az arak prioritasaval kapcsolatban mar eltérd mintazatok figyelheték meg. A hallgatok nem tekintik
a pénzt els6sorban statuszszimbdélumnak, de elismerik annak problémamegold6 képességét, és
néhanyan kisebbrendliségi érzést tapasztalhatnak a gazdagabbakkal szemben. A hallgatok nem
mutatnak magas szintli szorongast a pénzigyi dontésekkel kapcsolatban, de érzékenyek az arakra
és a vasarlasi dontéseikre, ami szorongast okozhat, ha ugy érzik, hogy tobbet fizettek, mint masok.

Kovetkeztetésként elmondhatd, hogy a vizsgalt hallgatéi populacié pénzigyi attitidjei nem
teljesen illeszkednek a Furnham altal korabban leirt mintazatokba. A hallgatdk pénziigyi tudatossaga
magas, de a pénz statuszszimbolumként valé értelmezése kevésbé jellemzé rajuk. Ez arra utalhat,
hogy a fiatalabb generaciok pénzhez valo viszonya valtozoban van, ami Uj kihivasokat és
lehetbségeket jelent a pénzlgyi oktatas és tanacsadas teriletén.

Tovabbi kutatasok szikségesek annak feltarasara, hogy ezek az attitlidok hogyan alakulnak
az id6é mulasaval és a hallgatok élethelyzetének valtozasaval. Emellett érdemes lenne megvizsgaini,
hogy a pénzlgyi oktatds és a gazdasagi kdrnyezet valtozasai hogyan befolyasoljak ezeket az
attitidoket.

Tovabba az eredményeket érdemes lenne dsszevetni mas kutatasok eredményeivel, hogy
kontextusba helyezzik a megallapitasokat.
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