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Jelen tanulmany célja megvizsgalni a visszavasarlasi
szerzédéseknél alkalmazott visszavasarlasi arat. Ez a tényezé
nagy befolyasolo erével bir, hiszen alapvetbéen befolyasolja a
piaci arak meghatarozasat, és igy a kiilbnb6z6 tagok profitjat is.
Ezért is nagyon fontos, hogy meg lehessen hatarozni az
optimalis értékét, melyre a cikk eqy modellt ajani.

Abstract

The aim of the paper is to analyse the buy-back price, which is
used in the case of the buy-back contract. This factor has a very
strong influencing effect, because it can influence the prices of
goods and with this it also influences the profit of the individuals.
That is the reason why it is an important issue to determine the
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optimal buy-back price. The paper recommends a modell to
calculate the optimal buy-back price.

1. Bevezetés

Az ellatasi lancok koordinacidja egy nagyon fontos témakaorré nétte ki magat a XXI. szazadra.
Ennek egyik legfébb oka az, hogy az ellatasi lancok tagjainak szama robbanasszerlen
megnovekedett, igy mar tulajdonképpen ellatasi halézatokként kell rgjuk tekinteni [12]; [22]. A
globalizaciénak kdszdnhetben a vallalatok elétt eltlintek a hatarok — nemzetkdzi szintérre 1éptek, egy
nagyvallalat akar masik kontinensen is képes leanyvallalatot alapitani, ezzel is kib6évitve a sajat
ellatasi lancat. Az ilyen terjeszkedés egyik indoka a ndvekedés, illetve a kedvezébb gazdasagi
feltételek kihasznalasa. Utébbi miatt felfelé iveltek a kiilénb6z8 kiszervezések, vagyis outsourcingok.
Sok esetben a logisztikai tevékenységeket és folyamatokat szervezték ki, melynek kévetkezménye
az lett, hogy komplett szolgaltatoi vallalatok alakultak ki [4]. Az IT rohamos fejl6édésével lehetévé valt
a virtualis Osszekodttetés a vallalatok kozott, igy egyszerlibbé valt a kapcsolattartas és az
egyuttmikodés — ennek egyik oka az ipar 4.0 és az altala generalt digitalis megoldasok, melyet az
ellatasilanc-menedzsment 4.0 elnevezéssel illetnek [20]; [16].

Az ellatasilanc-menedzsment egyik legfontosabb célja koordinalni a tagok értékteremtd
folyamatait. Hogyha a lanc vagy a héalézat egyre tobb tagok szamlal, a tagok koordinacioja egyre
bonyolultabba valik. Amennyiben a vallalattok képesek az ellatasi lanc koncepcidjat adaptalni és
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ezaltal alkalmazzak az ellatasilanc-menedzsment eszkdzeit, a tagok kozotti koordinacié javithatova
valik [1].

Az ellatasilanc-menedzsment és ezaltal az ellatasilanc-koordinacié szamos eszkdzt kinal a
koordinacio javitasahoz. Jelen cikk a szerzédéstipusokkal torténé koordinaciét mutatja be, kalon
tekintettel a visszavasarlasi szerz6dés alkalmazasanak lehetéségeire.

2. Az ellatasilanc-koordinacio javitasa érdekében hasznalhaté szerzé6dések

Az ellatasilanc-menedzsment altal alkalmazott szerz6dések a megfelelé egyluttmikddésnek
adnak egyfajta keretet azaltal, hogy meghatarozzak a koltségek, a kockazatok, a profitok
megosztasanak aranyat, illetve determindljak az egyes tagok felelésségeit [4]; [19]. Ezek alapjan a
szerz8dések megfelel6 alapot nyujtanak a kielégité kooperacionak.

Sokféle szerzédés létezik az ellatasilanc-menedzsment tertletén belll, melyek alkalmazhatok
a koordinacié javitasara. Sluis és De Giovanni 2016-0s empirikus kutatasa alapjan [18]
meghatarozhatok a vallalatok altal leggyakrabban alkalmazott szerz6dések. Emellett sok analitikus
modell létezik, melyek a kiilonb6zé szerz8dések alkalmazasi feltételeit kutatja, elemzi [14]; [2]; [10];
[24]. Ezen elemzések kulonbségeket tesznek az ellatasi lancok mikddése kozott is.

A centralizalt elrendezési lancok esetében a partnerek célja a teljes ellatasi lanc profitjanak a
maximalizalasa. Ahhoz, hogy ezt elérjék, minél magasabb szint(i kooperacié szikséges és a sajat
profitmaximalizalasi folyamataikat a hattérbe kell helyezni. Decentralizalt elrendezés( ellatasi lancok
tagjai a sajat profitmaximalizalasukat helyezik az el6térbe, kdz6s, integralt tevékenységek nem
jellemzék, kdzds célokat sem hataroznak meg [9]; [2].

A kutatdk kalonbozé vizsgalatok segitségével bebizonyitottak, hogy a centralizalt elrendezés
jobb eredményeket general, igy a hatékonyabb és eredményesebb ellatasi lancok mikddése
centralizalt jelleggel torténik [3], [7]. Centralizalt elrendezésben el lehet érni a lanc teljes vertikalis
integracidjat, ami tulajdonképpen az ellatasilanc-koordinacié egyik fontos célja. A vertikalis
integracié azt jelenti, hogy a tagok eértékteremtd folyamatai teljes mértékben 6ssze vannak
kapcsolva, igy az anyag- és az informacioaramlas is eléri a maximalis szintet, ami az alapja a
partnerek és a végsd fogyasztok elégedettségének. Ha ennyire sok elénnyel jar a centralizalt
elrendezésbe torténé mikoddés, akkor jogosan vetddik fel a kérdés, hogy miért nem centralizalt
minden lanc? A valasz viszonylag egyszerlien meghatarozhato: az érdekellentétek miatt, illetve az
eltér6 egyéni célok végett. A szerz6dések ezen probléma kezelésére és kikuszobdlésére
alkalmasak. A sokféle szerz6déstipusok kozul a vallalat sajat attitidjeihez és preferenciaihoz
illeszked6 szerz6dések megtalalasa a cél. Ezért érdemes a kulonféle szerz6désekrdl széleskor(
informaciot szerezni, kifejezetten fokuszalva az alkalmazhatésag kérdésére, elbnyeire és
hatranyaira.

Ez a cikk a sokféle szerz6dés kozul a visszavasarlasi szerzédéssel foglalkozik.

3. A visszavasarlasi szerzodés

A visszavasarlasi szerz6dés széles szakirodalmi hattérrel rendelkezik. A kutatok féként a
koordinacios erejét vizsgaltdk a szoban forgd szerzédésnek foként analitikus modellek és
Osszehasonlitd elemzés segitségével. A szerz6déssel kapcsolatos f6bb eredményeket az 1. abra
0sszegzi.




Optimalis visszavasarlasi ar meghatarozasa az ellatasilanc-koordinacié hatékonysaganak ndvelése érdekében

TEMA

EREDMENYEK

.Fuzzy” keresleti viszonyok esetén alkalmazott
visszavasarlasi szerz6dés [26]

Kdzepes szintl keresleti bizonytalansagok
(»fuzzy”) a visszavasarlasi szerz6désben
alkalmazott visszavasarlasi arat a kereslet
valtozasahoz kell igazitani

A szerz6désekrél készitett empirikus kutatas
(18]

Az ellatasi lancok tagjai altal preferalt tipus a
visszavasarlasi szerz6dés

Elektromos ipar aramszolgaltatasanak
visszavasarlasi feltételei [21]

Centralizalt elrendezés esetén képes
koordinalni a lancot

Visszavasarlasi szerz6dés dominans termel6 és
dominalt kiskereskedd kozott [6]

Két tagu lancnal meég keresleti
bizonytalansagok kozott is képes javitani a
szerzddés a tagok kozotti koordinacion

Az ellatasi lanc pénzugyi rendszerének
koordinacioja a visszavasarlasi szerz6déssel
[17]

A visszavasarlasi szerz6dés és a
nagykereskedelmi arszabas kombinacidja
javitja a koordinaciot

A nagykereskedelmi arszabas és a
visszavasarlasi arszabas 0sszehasonlitd
elemzése [24]

Ha a kiskeresked6 dominanciaja er6sebb a
lancon, akkor a nagykereskedelmi arszabas
jobb eredményeket mutat

Szerzddések dsszehasonlitd elemzése [11]

Centralizalt elrendezésben alkalmazott
kombinacidja a visszavasarlasi szerzé6désnek
és a nagykereskedelmi arszabasnak néveli a
koordinacios képességet

1. abra: A visszavasarlasi szerzdés szakirodalomban megjelent fontosabb publikaciéi és

eredményei (forras: szakirodalmi elemzés alapjan sajat szerkesztés)

Az 1. dbra a legfontosabb és legfrissebb eredményeket foglalja 6ssze. A tablazatban talalhato
szerz8k cikkei kilénbdzd aspektusbdl vizsgaljak a visszavasarlasi szerz6dés koordinaciojanak
erejét. Sok esetben a visszavasarlasi szerz6dés valamilyen dsszehasonlitdé elemzés alapja — példaul

a nagykereskedelmi

arszabassal vagy az arbevétel-megosztasi

szerzddéssel

is talalhato
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0sszehasonlitas, valamelyik szerz6 bizonyos szerzédéssel torténd kombinacidjanak eredményét
vizsgalja [19], [22], [23], [24]. A kutatok fokuszaban a keresleti bizonytalansagok is megjelentek [18],
illetve a dominancia kérdése is egyes kutatasok kdzéppontjat alkotja [20], [21], [22]. A kiilonbdzé
szemszogekbdl torténd elemzések segitségével teljes képet lehet kapni az alkalmazasi feltételekrdl,
valamint a szerz6dés alkalmazasanak elényeirél, és hatranyairdl.

Ha egy teljesen egyszer( ellatasi lanc adott, ahol egy beszallité és egy vevé van jelen, a
visszavasarlasi szerzédés ebben az esetben ugy alkalmazandd, hogy a beszallité visszavasarolja a
vevstsl a vevd altal nem értékesitett arut egy meghatarozott visszavasarlasi aron. igy ennek a
szerz8désnek az a célja, hogy motivalja a vevét a készletek felhalmozasa ellen, ezaltal
értékesitésosztonzd jelleggel is rendelkezik. A szakirodalom alapjan a hasonlo két taggal rendelkezé
ellatasi lancok esetén a tagok kdzotti koordinacio javithatd a visszavasarlasi szerz6dés segitségével
és az ellatasi lanc o&sszprofitia is névelhetd [25]. A szerz6dés csokkenti a vevd
készletfelhalmozasanak kockazatat, viszont a beszallito készletgazdalkodasat negativan
befolyasolja, hiszen a visszavasarlas miatt éppenhogy a beszallitonal fog készletként megjelenni a
visszavasarolt aru.

A szakirodalmi kutatasok konkluzidjaként levonhatd, hogy a visszavasarlasi szerz6dés
alkalmas az ellatasi lanc koordinacidjanak javitasara akkor, hogyha a lanc minél kevesebb vevével
rendelkezik. Ezek alapjan, ha keresleti bizonytalansagok jellemzik az ellatasi lanc piacat, akkor csak
koézepes szinten tudja befolyasolni a tagok kozotti koordinacioét [8].

Osszefoglaléan a tradicionalis visszavasarlasi szerz6dés lényege, hogy a vevé altal tovabb
nem értékesitett arukat az elad6é egy elére meghatarozott aron visszavasarolja. A problémat a
visszavasarlasi ar megallapitasa szokta okozni. Vannak helyzetek, amikor ez az ar tul magasan
vagy éppen tul alacsonyan van meghatarozva, és ebben az esetben egyenlétlenséget fog indikalni
a partnerkapcsolatban. Maga a visszavasarlasi ar, mint 0j ar tényezé is nagyban befolyasolja a tagok
profitjat. Ezért magas kockazatvallalasi hajlandésaggal rendelkezé tagok jelenlétét kdveteli meg a
szerz6dés alkalmazasa. Nem mindegyik vallalat képes a plusz koltségek kockazatanak viselését,
amit a visszavasarlasi szerz6dés okoz. Az igazsagtalanul meghatarozott visszavasarlasi ar a teljes
ellatasi lanc teljesitményére képes ranyomni a bélyegét; a kdltségek ndvekedésével, a teljesitmény
csokkenésével szintén csokkenni fog a vevdi kiszolgalas szinvonala, ami alapvetéen hatarozza meg
majd a teljes ellatasi lanc profitjat. Ha tal alacsony a visszavasarlasi ar, akkor a vallalatok profitabilis
mikodése lesz veszélybe. Azonban, ha ezeket a tényezbket sikerll kikliszdbdlni, akkor a
visszavasarlasi szerz6dés képes a pozitiv hatasat kifejteni az ellatasilanc-koordinaciora. Ezért
kardinalis és fontos kérdés, hogy a visszavasarlasi ar helyesen és igazsagosan legyen megallapitva,
minden, az el6zéleg felsorolt tényezé figyelembevételével.

3.1. A visszavasarlasi ar meghatarozasa

Ha a visszavasarlasi ar nem optimalisan van meghatarozva, szamos negativ hatast okozhat a
koordinaciot illetéen, ahogy az az el6z6 fejezetben bemutatasra kertult. A masodik fejezet bemutatta
a centralizalt és decentralizalt elrendezési ellatasi lancok kdzotti kuldnbségeket. Idedlis esetben a
lancok centralizalt elrendezés alapjan mikédnének, azonban a gyakorlat azt mutatja, hogy inkabb
a decentralizalt elrendezés a preferalt a valos Uzleti kornyezetben mikoédé vallalatok kozott.
Azonban a decentralizalt elrendezést is lehet tamogatni szerz6dések segitségével. Pontosan ezeért
jelen cikk a decentralizalt elrendezésben vizsgalja a visszavasarlasi szerz6dést és a visszavasarlasi
ar megallapitasanak lehetdseégeit.

Decentralizalt elrendezésben mikodd a rendelési tételnagysagok alacsonyabbak lesznek,
mert magas egységarak lesznek meghatarozva az eladdk altal, hiszen a profitmaximalizalasi
tényezdjlik az egységar lesz. Ez azt jelenti, hogy minél magasabb arat fognak meghatarozni, hogy
minél magasabb profitot tudjanak realizalni. Azonban a magas ar demotivélja a veviket, akik nem
fognak olyan nagysagban rendelni. Masik probléma a decentralizalt elrendezési ellatasi lancokkal
a kett6s marginalizacio. Ez a jelenség azért alakulhat ki, mert egy ugyanazon terméknek az értéke
a lancon el6re haladvan mas és mas. Mindegyik tag probalja a sajat hatarkoltségei felé helyezni a
profitelvarasokat és ez folyamatosa ndvekedni fog, ahogy a lancon elére haladunk. Ez fogja az
egységarak ndvekedését és a rendelési tételnagysagok csdkkenését okozni.
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A visszavasarlasi szerz6dés azonban 06sztdnzi a vevbket a magasabb tételnagysagok
rendelésére, hiszen megvan a garancia arra, ha nem sikeril értékesiteni az 6sszes arut, akkor az
eladd azt visszavasarolja, igy elkertilhetd a vevénél a készletfelhalmozas. Emellett, minél tdbb arut
értékesit, annal magasabb profitot érhet el. Az elad6 érdeke is azonban, hogy a vevd tovabb
értékesitse az arukat, hiszen ellenkezé esetben neki kell visszavasarolni. igy tulajdonképpen
mindkét fél érdekelt abban, hogy az eladott arut sikeresen tovabb értékesitsék.

Ahhoz, hogy jol mikodjon a visszavasarlasi szerz6dés, hogy motivalo erejét megtartsa, de
mégse legyen igazsagtalan, szikséges az optimalis visszavasarlasi ar meghatarozasa. Ehhez egy
egyszerll két tagu, egy disztributorbdl és egy kiskereskeddbél allé lancot veszink alapul. A
kiskereskedd kdzvetlenll a végsé fogyasztd részére értékesiti az arukat (2. abra).

aru aru

DISZTRIBUTOR KISKERESKEDO PIAC

igény ) igény

2. kép: Az optimalis visszavasarlasi ar kiszamitasanak alapjaul szolgal6 ellatasi lanc (forras: sajat
szerkesztés)

Els6sorban a piacon |évé fogyasztasi szokasokat kell jellemezni, hogy a szamitasokat el
lehessen végezni. A piaci kereslet a linearis keresleti figgvény segitségével karakterizalhato, igy a
piaci arat az inverz keresleti fliggvény segitségével hatarozhatjuk meg, amit az (1) egyenlet mutat
be.

Piaciar =Py =a—-b-q 1)

Az (1) egyenletben talalhatd konstans értékek a piaci jellemzék allanddsagat jeldlik (a; b).
Ezeket fogja befolyasolja a rendelési tételnagysag (q).

Az egységar, melyen értékesiteni fogja a disztribator a kiskeresked6t a kovetkezdképpen
fejezhetd ki ((2) egyenlet).

a—cg+cp (2)

Egységar = Py = >

A (2) egyenlet a két piaci konstans érték kodzll tartalmazza az egyiket (a). Ezenkivil
megtalalhatd a disztributor és a kiskeresked6 o6nkdltsége (cr; cp). Az egységara a jelenleg eladé
szerepben |évé disztributor profitegyenletébdl lett kifejezve. A decentralizalt elrendezés miatt az
eladdi szerepet betdltd lanctag profitmaximalizalé tényezdje az egységar lesz, igy a disztributor
profitegyenletének az egységar szerinti parcialis derivaltja fogja megadni az egységar kiszamitasi
madjat.

A kovetkez$ artipus a visszavasarlasi ar. A legnagyobb probléma ha egyoldaluan van
meghatarozva a visszavasarlasi ar, hiszen igy az el6z8 fejezetben ismertetett befolyasold tényezdk
mind figyelmen kival maradnak. Az optimdlis visszavasarlasi ar meghatarozdsanal elsédleges
szempont, hogy alacsonyabbnak kell lennie, mint az egységarnak. A masik fontos tényezd az
arbevételek megosztasanak az aranya (ar; ap). Algebrailag a ar fogja a kiskeresked6 arbevétel-
megosztasi aranyat jel6élni, mig a ap a disztributor arbevétel-megosztasi aranyat prezentalja. A
kiskereskedd piaci aron értékesiti a fogyasztok részére az arut. Ennek alapjan a visszavasarlasi arat
a piaci ar mértéke befolyasolni fogja ((3) egyenlet).
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Visszavasarlasi ar = Pgg = Py - (1 — ag) = ap - Py €)

Mivel a piaci ar befolyasolja a végs6 fogyaszté vasarlasi hajlandésagat, igy ez kdzvetve a
rendelési tételnagysagra is hatassal van. Tehat, ezek alapjan a disztributor, vagyis az elado
felel6éssége is az, hogy csdkkentse a kiskereskedd készletfelhalmozasra vonatkozé kockazatat, ami
azt jelenti, hogy a visszavasarlasi arat sziikségszeriien befolyasolnia kell a piaci arnak a disztributor
arbevétel-megosztasi aranyanak mértékeéig. Ezen logikan alapul a (3) egyenlet.

Mivel a piaci ar mértéke befolyasolja a végsé fogyasztdé vasarlasi hajlandésagat, ezért ez
kézvetve hatassal lesz a rendelési tételnagysagokra is. A tagok racionalis viselkedése miatt a
disztributor egészen biztosan valamilyen modon bele fogja kalkulalni az egységarba a
visszavasarlasi ar meértéket, ami egyfajta garanciaként fog funkcionalni a visszavasarlasi ar okozta
bevételkiesés kompenzalasa érdekében. Ez viszont csak kdzvetett kapcsolat. Kdzvetlenll a
kiskereskedd altal meghatarozott piaci arat sziikséges mddositani, hiszen ez az ar bele lesz
koézvetlenll épitve a piaci arba. Ennek az az oka, hogy mindkét tag profitia a mennyiségtdl figgb
arbevételtél fog flggeni, tehat kdzvetlenll igy lehet megjeleniteni a visszavasarlasi ar hatasat. A
modositott piaci ar egyenletét a (4) egyenlet mutatja.

Moédositott piaci ar = P"y; = ag - (cp + cg) + Pgg — cg 4)

A moédositott piaci ar segitségével mar megallapithaté a tagok profitja, melyet az (5) és a (6)
egyenlet mutat.

N N P"y (5)
Disztributor profitja =mp = (Py-q) -1 — 7 ) (¢cp - q)
U
. . o Py (6)
Kiskeresked6 profitia =mg = (Pyy-q) - |1 — B ) (cg " Q)
M

Az (5) egyenletnél, mivel a disztributor az egységaron értékesit, ezért az 6 profitjat a korrigalt,
modositott piaci ar az egységarhoz viszonyitott aranya fogja befolyasolni a mennyiségtél fliggé
arbevételen és a szintén mennyiségtdl fuggd onkoltségen kivdl.

A Kiskereskedd profitja ((6) egyenlet) az eredeti piaci arhoz viszonyitott korrigalt, médositott
piaci ar jelenik meg a mennyiségtdl fliggd onkdltség és arbevétel mellett.

Ezek alapjan mar a piaci arban konkrétan megjelenik a visszavasarlasi ar altal okozott
befolyas, s6t érdemes egy Uj piaci arat kalkulalni a visszavasarlasi ar felhasznalasaval. Ennek
segitségével egy igazsagosabb profitérték szamithatod, hiszen az egyes tagok artipusatdl fuggden,
aranyosan lesz belekalkulalva a visszavasarlasi ar altal okozott piaci ar valtozasa.

4. Osszegzés és jovobeli kutatasi iranyzatok

A visszavasarlasi szerz6dés egy j6 valasztas lehet azoknak a vallalatoknak, amelyek nagyobb
kockazatvallalasi hajlandésaggal rendelkeznek. Ugyanis maga a visszavasarlasi ar az, ami a
legnagyobb kockazatot jelenti ennél a szerzddéstipusnal. Ez, mint kéltség és potencialis profit
csokkentd faktor az, ami miatt a vallalatok kerulik ezt a szerzédést. Tény, hogy a megfeleld attitlidok
nélkul az ellatasi lanc tagjai kerulni fogjak ezt a tipusu szerzédést.

Azonban ha a feltételeket elfogadjak, és rendelkeznek a megfeleld nagysagu kockazatvallalasi
hajlanddsaggal, akkor képes pozitiv hatasait kifejteni az ellatasi lanc koordinacidjat illetéen. De nem
csak egy az egyetlen befolyasolé tényez8. Ahhoz, hogy mindegyik tag részére jovedelmezd legyen
a visszavasarlasi szerz6dés alkalmazasa, szikséges az optimalis visszavasarlasi ar
meghatarozasa. Jelen cikk célja az volt, hogy kisérletet tegyen egy potencialisan j6 mddszer
bemutatasara a visszavasarlasi ar meghatarozasara. Ehhez egy egyszerd, két tagbdl allé
decentralizalt elrendezésl(i ellatasi lancot vettem alapul. A visszavasarlasi ar nem lesz olyan magas,




Optimalis visszavasarlasi ar meghatarozasa az ellatasilanc-koordinacié hatékonysaganak ndvelése érdekében

ha a tagok felismerik, hogy az egységarak és a piaci arak is befolyasoljak a visszavasarlasi ar
mértékét. Emellett javasolt a bevételmegosztas mértékének rendezése, mert ennek segitségével
kénnyebben kiszamithato, igazsagosabb, optimalis lesz a visszavasarlasi szerzédés. A legnagyobb
probléma, hogy a visszavasarlasi arat tul magas értékre szabjak meg a tagok. Hiszen ebben az
esetben demotivalni fogja az eladd értékesitési tevékenységét is, hiszen ha nagyobb mennyiséget
ad el a vevdnek, akkor fennall annak a veszélye, hogy a vevé nem lesz képes tovabb értékesiteni,
és a szerz6dés értelmében ebben az esetben vissza kell majd vasarolnia. Ez rontani fogja nem csak
a tagok, de a teljes ellatasi lanc teljesitményét is.

A cikk egy példat mutat be, hogy hogyan alkalmazhaté optimalisan a visszavasarlasi ar és egy
ilyen optimalis esetben hogyan befolyasolhatja a tébbi tényez6t, féként az arakat és a profitot. Az
optimalis visszavasarlasi ar meghatarozasahoz sziikséges figyelembe venni a koltségeket, az
egységarat és a piaci arat is. A piaci ar médositasaval és annak felhasznalasaval elérhet6é a
visszavasarlasi ar optimalis szintje.

A modell természetesen tartalmaz korlatokat. Kizarélag decentralizalt elrendezést vesz alapul,
igy a centralizalt elrendezésben kalkulalhato faktorokra vald hatasat is érdemes lehet megvizsgalni.
A masik korlat az arbevétel-megosztasi aranyok és azok megallapitasa. Az aranyok helyes
kialakitdsahoz nagyon sok tényezét kell figyelembe venni. Maga az arbevétel-megosztasi szerzédés
bemutatott modell a nagykereskedelmi arszabas és az arbevétel-megosztasi szerz6dés mikodési
mechanizmusait veszi alapul. Az egyseégar kiszamitasa azonos modon torténik a modellben, mint a
tradicionalis nagykereskedelmi arszabas és ahhoz, hogy az optimalis visszavasarlasi arat
meghatarozzuk, az arbevétel-megosztasi szerzédés is fel lett hasznalva. Erdemes lehet egy
mélyebb &sszehasonlitdé elemzés a két szerz6déstipust illetéen, mely féként a profitok alakulasara,
az arak kiszamitasara fokuszal, hiszen egy ilyen elemzés kifejezetten hasznos lehet az ellatasi
lancok koordinacidjanak javitasara.
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